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1. Análisis de mer
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1. Análisis de mer

Mercado total
91%

S t SUVSegmento SUV
no premium:

9%

*E ti ió d t 12 ( i b 20*Estimación de ventas 12 meses (noviembre 20

rcado

l 

Objetivo cuota 
Mazda CX-7: 

2,8%*

009 t b 2010)009-octubre 2010)



2. Ventas M{zd{

 Previsión de ventas: 1.500 u

 Cuota sobre total de ventas

Mix por motores: Mix por motores:
98% 
édiésel

*E ti ió d t 12 ( i b 2009 t*Estimación de ventas 12 meses (noviembre 2009-octu

{ cx-7
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Mazda:

10%
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2. Ventas M{zd{

Mix por equipamientos: Mix por equipamientos: 

Active Active

 Fecha de comercialización: o
10% 60%

Fecha de comercialización: o

{ cx-7

e+ Luxury

octubre, 2009

y
30%

octubre, 2009



3. fiabilidad

 ICS Reino Unido, 2009: Mazda (1º en satis

 JD Power: Australia, 2009: Mazda (1º en s
Alemania 2008: Mazda3 entre los 10 más

 Dekra, 2008: 0-50.000 km (Mazda3-3º) y 5

Alemania, 2008: Mazda3 entre los 10 más 

 ADAC, 2008: Mazda3 (5º puesto, único m

 TÜV Alemania, 2008: Mazda3 (1º)

 OCU, 2008: Mazda (1º)

 Informe de calidad Autobild, 2007: 1º por

sfacción de cliente)

atisfacción de cliente por 2º año consecutivo); 
fiables

50.000-100.000 km (Mazda3-2º)

fiables

modelo japonés entre 5 primeros)

r tercer año consecutivo en Alemania



4. Perfil de clien

1. Hombres de 35-45 años

 Situación familiar: viven en pa

 Nivel socio-económico: alto

 Aficiones: nuevas tecnologíasg

 Ven los coches como un símb

2. Parejas maduras sin hijos con un es

3. Clientes de flotas que buscan funcioq

nte

areja, con o sin hijos

s

bolo de estatus

stilo de vida Zoom-Zoom

onalidad y diversióny



5. Equipamientoq

Active
ABS EBA EBD- ABS, EBA, EBD

- Tracción integral con re
- 8 airba8 airba

-Climatizador a
- Radio CD-mp3 con 4p

-Ordenador de
-Espejos eléctricos 

- Volante ajustable en a
- Volante y pomo del

Llantas de ale- Llantas de ale
- Señal de parada de e

- Pantalla multifuPantalla multifu
- Spoiler trasero

*En rojo, nuevo equipamiento

e
D TCS DSCD, TCS, DSC
eparto activo de par
agsags
automático
 altavoces + AUX

e a bordo
calefactables

ltura y profundidad
 cambio en piel

eación 18”eación 18
emergencia (ESS)
unción MIDunción MID
o de techo



5. Equipamiento

Active
Al-Alarm

- Cargador 
Control de- Control de 

-Sensor de lluv
-Asientos cale-Asientos cale

-Faros anti
-Cristales traserCristales traser

-Navega
-Cámara tr

- Blueto
-Testigo de presión 

- Espejo retrovisor
- Ajuste lumbar en asie

e+
ma

de CD
crucerocrucero

via y luces
factablesfactables
niebla
ros tintadosros tintados
ador 
rasera
oth
de neumáticos
r fotosensible
ento del conductor



5. Equipamiento

Luxury

- Sistema de sonido BOS
-Tapicería e

- Asientos delanteros
i l l dmemoria en el lado
- Faros de X

Si t d- Sistema de acce
- Llantas de ale

Asistente de Cambio- Asistente de Cambio
- Espejos eléctric

*Disponible en versiones 2.2 l. diés

y*

SE con 9 altavoces
en piel
s eléctricos con 
d l d del conductor

Xenón
i lleso sin llave

eación 19”
o de Carril (RVM)o de Carril (RVM)
os plegables 

sel y 2.3 l. DISI Turbo



6. Precios y opcio

ModeloModelo

Mazda CX-7 2.2 CRTD 
173 CV Active
Mazda CX-7 2.2 CRTD 
173 CV Active+
Mazda CX-7 2.2 CRTD 
173 CV L173 CV Luxury
Mazda CX-7 2.3 DISI 
260 CV Luxury260 CV Luxury

iones

PVPPVP

30 800 €30.800 €

33 450 €33.450 €

36.450 €36.450 €

39.400 €



6. Precios y opcio

Opción VersionOpción Version

Pintura metalizada TodasPintura metalizada Todas

Techo solar Luxury

iones

es PVPes PVP

400 €400 €

y 750 €



7. accesorios

R d d l t Red de maletero

 Baúl de maletero

 Luz diurna

 Nevera frío/calor

 Adaptador iPod

 Enganche de remolque desmontable Enganche de remolque desmontable

 Portabicicletas



8. competencia

Mazda
CX 7 2 2

Honda CRV 
2 2 i CTDICX-7 2.2 

CRTD 
Active

2.2 i-CTDI 
Comfort

PotenciaPotencia 
(CV) 173173 140140

Par (Nm) 400400 340340

0-100 km/h
(seg.)

11,311,3 10,310,3

Consumo 
mixto (l.) 7,57,5 6,56,5

EmisionesEmisiones 
CO2 (g/km) 199199 173173

Peso (kg.) 1.800 1.800 1.6921.692
PVP 
ajustado -- +1%+1%

Toyota RAV-4 BMW X3 VW Tiguan
2 0 TDI

y
2.2 D-4D Active 

BMW X3 
XDrive 2.0 TDI 

Sport

150150 177177 170170

340340 350350 350350

10,210,2 8,98,9 8,98,9

5,85,8 6,56,5 6,66,6

154154 172172 172172

1.6701.670 1.8151.815 1.6841.684

--2%2% +31%+31% +9%+9%



8. competencia

Mazda
CX-7 2.2

Honda CRV 
2 2 i CDTICX 7 2.2 

CRTD 
Active+

2.2 i-CDTI  
Elegance

Potencia 173173 140140(CV) 173173 140140

Par (Nm) 400400 340340

0-100 km/h
(seg.)

11,311,3 10,310,3

Consumo 
mixto (l.) 7,57,5 6,56,5

EmisionesEmisiones 
CO2 (g/km) 199199 173173

Peso (kg.) 1.800 1.800 1.6921.692
PVP 
ajustado -- +1%+1%

Toyota RAV-4
2 2 D 4D

BMW X3 VW Tiguan
2 0 TDI2.2 D-4D 

Advance 4WD
XDrive 2.0 TDI 

Sport

150150 177177 170170150150 177177 170170

340340 350350 350350

10,210,2 8,98,9 8,98,9

5,85,8 6,56,5 6,66,6

154154 172172 172172

1.6701.670 1.8151.815 1.6841.684

--3%3% +25%+25% +5%+5%



9. mantenimiento

 Intervalos: cada 12 meses / 20.000 km (in
C t l i d 214 € Coste anual aproximado: 214 €

 Garantía

Mazda Honda 
CX-7 CRV

Garantía 3 años / 3 años / 
100.000km100.000km

3 años
sin límite

de km

Seg

lím

to

ncluye AdBlue)

Toyota BMW X3 VW y
RAV-4 BMW X3 Tiguan

e
3 años o 
100.000 

km

2 años 
sin límite 

km
2 años sin 
límite km

guridad Mazda 
5 años sin 

mite km 975 €



10. conclusiones

 Diseño exterior más premium

 Mayor calidad y refinamiento interior

 Nuevo motor diéselNuevo motor diésel
 Menor consumo y emisiones
 Euro V

N i t SCR Nuevo sistema SCR

 Mayor confort, seguridad y rigidez

 En el corazón del segmento
 Relación calidad/precio excelente

g

Mayor sofisticación y tecnología

s

a respetuosa con el medio ambiente


